
 Connaître et vendre 
mieux,  

 Trouver un emploi, 

 Poursuivre ses études en 

Ecoles de Commerce 

POUR Des projets individuel et collectif 
mais aussi des actions 

commerciales à réaliser avec des 

partenaires extérieurs. 

 

 

 
    

Le commerce des  produits alimentaires  
en 6 actions : 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Une formation à double compétences : Produits Alimentaires et Commerce 
 

Distribuer : 
La connaissance des produits alimentaires ainsi 
transformés, permet de les orienter vers des 
marchés porteurs au niveau national ou à l’export 
par des circuits de distribution adéquats. 

 

    Conseiller : 
Accompagner les différents  
produits alimentaires dans leurs 
utilisations selon les différentes 
catégories, et  mieux les 
valoriser en tant que conseiller 
technique et/ou commercial. 

Transformer : 
Transformer les produits alimentaires et boissons   
selon leurs valeurs, c’est connaître toutes les étapes de 
synthèse pour en sortir la quintessence, c’est connaître 
la réglementation et les règles d’hygiène et de sécurité 
alimentaire et environnementale, c’est suivre une 
politique de traçabilité, tout en diminuant  si possible les 
coûts de production pour faire face à la concurrence. 

Promouvoir : Les Produits Alimentaires et Boissons à travers différentes actions 

adaptées aux commerces de proximité, grandes et moyennes surfaces et aux marchés des 
Industries Agro Alimentaires ou de l’artisanat 
… 

Connaître :  
Les produits, les préoccupations des consommateurs en lien 
avec la réglementation (qualité, sécurité alimentaire, prix,), les 
nouveaux marchés dont e-commerce, et les techniques 
commerciales. 

Une formation en deux ans donnant le niveau L2 (120 crédits ECTS) dans un secteur en 
pleine mutation, un secteur porteur en constant renouvellement … 
Une formation alliant de bonnes connaissances techniques et commerciales au service 
du commerce de détail et de gros à prédominance alimentaire  

Communiquer : 
Participer à la mise en marché 
des produits, développer une 
politique de  communication et de 
stratégie commerciale,  
Défendre le savoir faire des 
entreprises de production ou de 
transformation. 
Lancer sur le marché de 

nouveaux produits. 

PRODUITS ALIMENTAIRES ET BOISSONS 



Institut Charles QUENTIN                                            
Section BTS                                                             1, 

rue Sabatier 60350 PIERREFONDS                                                     

03,44,42,80,40  pierrefonds@cneap.fr                                                                                  

www.lycee-pierrefonds.com

DOMAINE MODULE HORAIRE*

Projet de formation et 

professionnel

M 11 . Accompagnement du projet personnel et 

professionnel
87 heures

M 21 . Organisation économique, sociale et juridique 87 heures

M 22 . Techniques d'expression, de communication, 

d'animation et de documentation
174 heures

M 23 . Langue vivante : Anglais 116 heures

24 heures

Sport M 31 . Éducation physique et sportive 87 heures

M 41 . Traitement des données 72,5 heures

M 42 . Technologies de l'information et du multimédia 43,5 heures

M 51 . Economie d'entreprise 87 heures

M 52 . Gestion 87 heures

M 53 . Mercatique 101,5 heures

M 54 . Relation commerciale 101,5 heures

M 55 . Complément économique et commercial en 

Produits Alimentaires
101,5 heures

M 56 . Projet commercial et actions professionnelles 43,5 heures

M 57 . Produits Alimentaires et Boissons 246,5 heures

M 58 . Langue technico-commerciale 43,5 heures

          Langue vivante 2 / espagnol 116 heures

Mises en situations 

professionnelles

M61. Stages :    en entreprises de transformation et de 

commerce                                                        

3 semaines                                   

12 semaines

150 heures

Module à l'Initiative 

Locale

M71.       . Création d'un site internet                               

. Création d'une micro entreprise
87 heures

Pour en savoir plus : se connecter : www.lycee-pierrefonds.com

contacter l'établissement : 03,44,42,80,40

rencontrez nous : sur rendez-vous ou aux portes 

ouvertes les 29 janvier, 12 mars et 13 avril 2011

BTSA TECHNICO-COMMERCIAL 

DOMAINE COMMUN

Ouverture sur le monde : 

compréhension des faits 

économiques, sociaux et 

culturels ; information, 

expression et 

communication

Activités pluridisciplinaires du domaine commun

DOMAINE PERSONNEL

Connaissances 

scientifiques, techniques, 

économiques et 

réglementaires liées au 

secteur professionnel 

Activités pluridisciplinaires du domaine professionnel

PRODUITS ALIMENTAIRES ET BOISSONS

* La formation est répartie sur un total de 58 semaines et sur 4 semestres de formation 

représentant avec les stages 2 années scolaires

DOMAINE PROFESSIONNEL

Traitement des données 

et informatique

 


